Na zaéc’ltku_p..,,____.__ :

Hned po néwi ‘

nedorozumeént.
- Reinhard /K.

Pochopit ' Uméni dosdhnout Wl Jak udrzet Reakce na
zajmy druhého dohody emoce na uzdé manipulace

® Praktické, hravé a intenzivni skoleni na téma
vyjednavanti (s ditrazem na vnitrofiremni komunikaci)



Co si z kurzu odnesete?

Prace
s emocemi -
vlastnimi
i druhych.

Vyjednavaci
pozice.

Zachazeni
s ustupky,

Vyznam
moci, sily
a pozice.

Principy
efektivniho

Vyjednavani
s narocnymi
partnery.

MISTO ROZSAH TERMIN
KONANI KURZU
u nas nebo u Vas 1 den

dle dohody




