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Jak působím 
na klienty?

Kde 
přidat?

Co můžu dělat jinak 
nebo s vyšší efektivitou?

Na čem můžu 
stavět svůj úspěch?

Účastník má jenom pro sebe zkušeného lektora 
- obchodníka. Ten s ním absolvuje několik 
schůzek v řadě za sebou. Obchodník získá 
okamžitou zpětnou vazbu na své reálné chování 
v obchodních situacích. Trenér sleduje chování 
obchodníka i reakce obchodního partnera. 
Poté nabídne kvalifikovanou zpětnou vazbu, 

prvky koučinku, ale i pomocí přímých rad vede 
obchodníka k okamžitým změnám v postoji 
a chování. Ten si rovnou na další schůzce může 
vyzkoušet doporučení a návody od lektora 
a dopilovat jejich hladké fungování v praxi. 
Spolujízdy působí velmi koncentrovaně a cíleně 
na rozvoj dovedností i podporu sebemotivace. 

  Silné impulzy k práci na sobě    Stínování obchodníka 
zkušeným lektorem v terénu   Nástroje a návody  
ke zvládání profesních situací   Okamžitý trénink,  
jak je používat a zapojit do praxe

Spolujízdy 
pro obchodníky

Obchod není nakonec nic víc 
než kupa lidských vztahů.

- Lee Iacocca -




