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7 kroki ispésného
obchodu

Prakticky a intenzivni trénink pro zkusené
obchodniky, ktery vychazi z dlouholeté
trenérské i obchodni praxe lektora.

| zkuSeni obchodnici, ktefi v minulosti uz
zazili ,ledacos”, potfebuji dokazat zamérit svou
pozornost na klicové dovednosti: skutecné
kvalitni naslouchani, vyborné sebeprezentacni

»Prodej” vlastni
odbornosti

Budovani
dohod

Posilovant
sebejistoty

a argumentacni dovednosti a vytrvalost.
B&hem kurzu pracuji Gcastnici s rdznymi
pripadovymi situacemi z vlastni praxe i praxe
lektora. Kurz je vyrazné individualizovany,
poskytuje intenzivni zpétnou vazbu a konkrétni
feSeni pro realné situace.

wwuw.tresconsulting.cz




Co si z kurzu odnesete?

Posileni
komunikacnich,
vyjednavacich
a sebeprezentacnich
dovednosti
v obchodni
situaci. Jistotu v tom,
jak prodejni
roces dobre

N a P
NI nastavit.

Jak najit
spravnou cestu
k ziskani

Jaky je smysl
jednotlivych fazi
prodeje a osvojite

Si potfebné klicove

dovednosti, abyste

obchod dotahli.

§ Tipy a triky,
1 jak se dostat

ze slepych
@\ |
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obchodu.
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